４．バックエンドの作り方
	あなたのお名前



・宿題その①（3000万円ワーク）

あなたの商品を売って年商3000万円にするため、100万円、50万円、30万円の高額商品・サービスを作るとすればどんなものですか？詳しく書いてください。
（もし、30万円だったら・・・）
	


・宿題その②（バックエンド競合リサーチ）

ライバルがどんな「バックエンド商品」をいくらで提供しているのか？

同業最低５社と異業種最低５社について以下の項目を調べてくる。

同業他社（最低５社）

①

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


②

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


③

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


④

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


⑤

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


異業種（最低５社）

①

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


②

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


③

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


④

	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


⑤‘
	社名・商品名
	

	キャッチコピー
	

	価格
	

	商品内容
	

	強み（真似したい点）
	

	弱み（自分が勝てる点・克服する点）
	


・宿題その③（バックエンド企画）

月額１０万円×３ヶ月（合計３０万円）のバックエンド商品を企画してみてください。

商品名・対象者・ゴール・３ヶ月の商品内容構成・ライバルとの違い（独自の売り）

	商品名
	

	対象者
	

	ゴール
	

	３ヶ月の商品内容構成

（メニュー）
	

	
	

	
	

	ライバルとの違い（独自の売り）
	


